30.02-2025/0014 Planungsleistungen fir Grundhafte Erneuerung der K 347 Moorstrale, Weil3er Berg - Neustadt

Bewertungsmatrix
Zuschlagskriterium Gewichtung Punkte
0 1 2 3 4 5
A. Preis 30,0% (insg.)
Al

Gesamthonorar (Grundleistungen, Zusatzliche
Leistungen und Nebenkosten)

30,0%

Das Angebot mit dem niedrigsten Preis erhalt 5 Punkte. Ein fiktives Angebot mit dem doppelten Preis des niedrigsten Angebots erhalt 0 Punkte. Werte dazwischen werden linear Interpoliert.
Das Ergebnis der Interpolation wird auf 3 Nachkommastellen gerundet. Angebote mit mehr als dem doppelten Preis des niedrigsten Angebots erhalten 0 Punkte.

B. Qualitat der Schriftlichen Ausarbeitung

50,0% (insg.)

Schriftliche Ausfihrungen zum fachlichen Teil des

Bl Bearbeitungskonzepts
B.1.1 |Stellungnahme zu Schaumbeton und Bléhglasschotter Die Ausfuhrungen lassen die  |Die Ausfuhrungen lassen die  |Die Ausfuhrungen lassen die  |Die Ausfuhrungen lassen die  |Die Ausfuhrungen lassen die  |Die Ausfuhrungen lassen die
Bewaltigung der Bewaltigung der Bewaltigung der Bewaltigung der Bewaltigung der Bewaltigung der
25% Problemstellung nicht Problemstellung in sehr Problemstellung in geringem |Problemstellung in Problemstellung in nahezu Problemstellung in vollem
erwarten. geringem Umfang erwarten. (Umfang erwarten. lberwiegendem Umfang vollem Umfang erwarten. Umfang erwarten.
erwarten.
B.2  |Schriftliche Ausfiihrungen zu Referenzprojekten
B.2.1 |Referenzen Schaumbeton/Bléhglasschotter Die Projektreferenzen Die Projektreferenzen Die Projektreferenzen Die Projektreferenzen Die Projektreferenzen Die Projektreferenzen
verdeutlichen die benétigte verdeutlichen die benétigte verdeutlichen die benétigte verdeutlichen die benétigte verdeutlichen die benétigte verdeutlichen die benétigte
Qualifikation des Bieters gar  |Qualifikation des Bieters in Qualifikation des Bieters in Qualifikation des Bieters in Qualifikation des Bieters in Qualifikation des Bieters in
20% nicht und lassen die geringem Umfang und lassen |nicht (iberwiegendem Uberwiegendem Umfang und |nahezu vollem Umfang und |vollem Umfang und lassen die
° Bewaéltigung der die Bewaltigung der Umfang und lassen die lassen die Bewaltigung der lassen die Bewaltigung der Bewaéltigung der
Problemstellung nicht Problemstellung in nur in sehr |Bewaltigung der Problemstellung in Problemstellung in nahezu Problemstellung in vollem
erwarten. geringem Umfang erwarten.  [Problemstellung nur in Uberwiegendem Umfang vollem Umfang erwarten. Umfang erwarten.
geringem Umfang erwarten. |erwarten.
Schriftliche Ausfiihrungen zur Projektorganisation
B.3 .
und zum Projektablauf
B.3.1 |Schriftliche Ausfiihrungen zur Projektorganisation Die Ausfiihrungen lassen die  |Die Ausfiihrungen lassen die  |Die Ausflihrungen lassen die  |Die Ausfiihrungen lassen die  |Die Ausfiihrungen lassen die  [Die Ausfilhrungen lassen die
Bewaltigung der Bewaltigung der Bewaltigung der Bewaltigung der Bewaltigung der Bewaltigung der
5% Problemstellung nicht Problemstellung in sehr Problemstellung in geringem |Problemstellung in Problemstellung in nahezu Problemstellung in vollem

erwarten.

geringem Umfang erwarten.

Umfang erwarten.

Uberwiegendem Umfang
erwarten.

vollem Umfang erwarten.

Umfang erwarten.

C. Qualitat der mundlichen Vorstellung zum
Bearbeitungskonzept

20,0% (insg.)

C1 Beantwortung der Fragen aus dem Fragenkatalog Der Bieter hat keine der Der Bieter hat 20 % der Der Bieter hat 40 % der Der Bieter hat 60 % der Der Bieter hat 80 % der Der Bieter hat 100 % der

gestellten Fragen (ausreichend |gestellten Fragen (ausreichend |gestellten Fragen (ausreichend |gestellten Fragen (ausreichend |gestellten Fragen (ausreichend |gestellten Fragen (ausreichend
5% umfangreich) beantwortet. umfangreich) beantwortet. umfangreich) beantwortet. umfangreich) beantwortet. umfangreich) beantwortet. umfangreich) beantwortet.

C.2  |Auftreten des Bieters / Présentationsfahigkeit Die Rhetorik und Die Rhetorik und Die Rhetorik und Die Rhetorik und Die Rhetorik und Die Rhetorik und
Korpersprache im Vortrag Korpersprache im Vortrag Korpersprache im Vortrag Korpersprache im Vortrag Korpersprache im Vortrag Korpersprache im Vortrag
bewegt sich auf einem sehr bewegt sich auf einem bewegt sich auf einem bewegt sich auf einem bewegt sich auf einem hohen |bewegt sich auf einem sehr
niedrigen Niveau. Die Struktur|niedrigen Niveau. Die Struktur|iberwiegend niedrigen Uberwiegend hohen Niveau. |Niveau. Die Struktur der hohen Niveau. Die Struktur
der Prasentation ist der Prasentation ist nicht Niveau. Die Struktur der Die Struktur der Prasentation |Prasentation ist erkennbar der Prasentation ist klar
Uberhaupt nicht erkennbar |erkennbar und wenig Prasentation ist ilberwiegend |ist iberwiegend erkennbar |und zielgerichtet. Die erkennbar und sehr

15% und nicht zielgerichtet. Die  |zielgerichtet. Die nicht erkennbar und relativ  [und relativ zielgerichtet. Die |Prasentationsinhalte sind gut |zielgerichtet. Die

Prasentationsinhalte sind
nicht visualisiert und werden
ganzlich nicht ansprechend
vermittelt.

Prasentationsinhalte sind
schlecht visualisiert und
werden nicht ansprechend
vermittelt.

wenig zielgerichtet. Die
Présentationsinhalte sind
Uberwiegend schlecht
visualisiert und werden
Uberwiegend nicht
ansprechend vermittelt.

Prasentationsinhalte sind
Uberwiegend gut visualisiert
und werden uberwiegend
ansprechend vermittelt.

visualisiert und werden
ansprechend vermittelt.

Présentationsinhalte sind sehr
gut visualisiert und werden
sehr ansprechend vermittelt.

Erreicht Ihr Angebot beim Kriterium B 2.1 lediglich 0 Punkte , wird das Angebot zur weiteren Wertung nicht zugelassen bzw. von der weiteren Wertung ausgeschlossen.
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